
 

                                                                             

 

 

Präsenz auf Messen oder Netzwerkveranstaltungen  

M.I.C.E Messen und/oder Freizeitmessen 

 

 

 Anmeldung und Koordination aller notwendigen Schritte, bis zum 
endgültigen Messetag 

 
 

 Kunden über die Messeteilnahme informieren; Einladungsschreiben, 
Facebook und XING 

 
 

 Aufbau des Messestandes 

 

 

 Präsenz auf dem Messestand während der Messetagen mit aktiven 
Verkaufsgesprächen 

 
 

 Abbau des Messestandes 

 

 

 Nachbereitung der Messe; Follow Up Schreiben mit Unterlagenversand an 
alle Standbesucher, die ihre Visitenkarte hinterlassen haben 

 

 


